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Herramienta previa al plan de
negocio utilizada globalmente para
tener una vision general de |a
empresa.
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Empleada por los empresarios
cuando empiezan a desarrollar la

Idea de un nuevo
emprendimiento.
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Dividido en 9 blogues que
contienen los detalles gy
necesarios para la planeacion -
estratégica del negocio.
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